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影

稅月無憂
保險箱裡的資產守護術
透過專業佈局達成圓滿傳承

累
積財富的道路上，許多高資產族群往往將目

光聚焦於「如何創造更多財富」，卻忽略了

「如何安全地守住並傳承財富」。隨著稅法環境日

益嚴謹，傳統的資產配置方式正面臨前所未有的考

驗。真正的財富安全，不僅僅是將資產鎖在實體的

保險箱裡，而是需要透過合法合規的智慧工具，為

資產建構一道堅實的防護網。而保險，正是這套制

度中不可或缺的工具。然而，保險雖然是資產規劃

的利器，卻絕非盲目節稅的萬靈丹。唯有釐清市場

誤區、回歸工具本質，並精準設計保單結構，才能

真正實踐「給得準、拿得到、守得住」的境界，讓

家族資產代代相傳、稅月無憂。

  永達保經的李崇舜業務籌備協理與宋挺麗業務儲

備協理，從不同的專業視角建議：具備會計背景的

李崇舜，則憑藉對帳務稅務的敏銳度，以 AI 無法

取代的情感連結，靈活運用所得轉換與時間槓桿精

準預留稅源。宋挺麗以全人生活的格局，透過自己

的專業協助客戶；兩位保險達人銷售法則不相同，

皆強調唯有恪守法規底線、回歸保障本質，才能在

風雨來臨時，築起為家庭遮風擋雨的法律防火牆。

稅月無憂
保險箱裡的資產守護術
透過專業佈局達成圓滿傳承
文 / 侯佩君、攝影 / 陳建宏
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李崇舜／讓保險回歸保障

守護家庭責任防火牆
　秉持會計背景的敏銳度，李崇舜業務籌備協理發

展出「回歸保障、以人為核心」的銷售法則。面對

AI 科技，他深信深度需求分析與情感連結無法被取

代，堅持透過高達六至八次的面談，細細體察客戶

的家庭關係。他擅長「單點進去，全面規劃」，針

對高資產族群，李崇舜靈活運用保單三角關係與時

間槓桿，協助客戶轉換所得形式、提早預留遺產稅

源，並築起牢固的資產防護網。在行銷上他嚴格恪

守法規、強調保險保障本質，以極具金融深度的合

規專業，為客戶的家庭責任與愛提供整套且全面性

的防護。

洞察 AI 無法取代的情感連結
以會計思維翻轉資產規劃底層邏輯
　就讀會計系的李崇舜業務籌備協理，在面對企業

主與高資產族群時，能以極具金融深度的帳務與稅

務敏銳度，精準剖析客戶的資產結構。然而，他

深信保險的底層邏輯絕非單純的投資理財或數字遊

戲，因為過度強調高報酬或理財成效，極易受到客

戶預算、市場大行情或經濟景氣波動的干擾。真正

的保險規劃必須回歸「人」的本質，從客戶的家庭

結構、成員感情以及父母與子女間關係切入。這種

以情感為根基、以專業為後盾的思維，體察客戶家

庭關係背後的微妙情感與真實需求，正是當前 AI 科

技無法取代的業務核心價值。 

　在實務服務中，李崇舜習慣採取「單點進去，全

面規劃」的細緻策略。不論最初與客戶接觸的契機

是談退休準備還是醫療保障，他都不會點到為止，

而是會將客戶整體的家庭責任，包含夫妻間的資產

分配、對小孩的未來照顧等，進行一整套系統化的

全面防護規劃。這種將「金融專業」與「人性溫度」

深度融合的銷售法則，與單純推銷商品的傳統做法

大相逕庭，也為高資產族群在複雜的財富傳承過程

中，提供了最穩固的心靈安頓與專業依歸。

靈活運用所得轉換與時間槓桿
　針對高資產族群最關心的稅務合規問題，一般的

上班族領取固定薪水，基本上並不需要仰賴保險來

現任｜

永達保險經紀人 業務籌備協理

保險年資｜

10 年

得獎紀錄｜

5 屆美國 MDRT 百萬圓桌會員

李崇舜 Profile
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達到節稅效果；保險的稅務與資產配置規劃，實質

上主要是針對手握大筆資金的企業主或高資產族

群。對於擁有大量現金、手頭資金充裕或擁有豐厚

投資收益的客戶，保險工具能發揮極佳的「轉換所

得形式」功能。透過合規的保單規劃，能夠將原本

高額的投資收益或現金資產，轉換為免稅的保險理

賠金形式，或是有效避開國內利息所得稅、免去二

代健保補充保費的課稅壓力；對於有海外資產配置

需求的客戶，亦可靈活做為海外所得免稅額度（每

人每年 750 萬元）的合規配置考量，讓資產的配置

結構更具抗震力。 

　而在財富傳承的關鍵時刻，遺產稅的課徵往往會

對家族造成重大的現金流衝擊。面對沉重的遺產

稅，保險工具最強大的優勢在於其無可比擬的「槓

桿創造稅源」功能。高資產客戶能運用相對較小的

保費，換取數倍、甚至數十倍放大的龐大保額（例

如以 100 萬元的保費換取高達 1000 萬元的保額保

障），在事故發生時「創造」出一筆合法的現金稅

源。這筆即時到位的免稅理賠金，能讓子女未來在

繼承龐大遺產時，有足夠的現金去繳納遺產稅。此

外，針對國稅局近年嚴格查核的實質課稅原則（如

高齡、重病或死前兩年密集投保等），李崇舜強烈

建議必須「用時間換取空間」，提早進行中長期的

保險規劃，方能確保傳承方案的合規性。

妙佈局保單三角關係
　保單契約中的三角關係—要保人（擁有出錢與資

產控制權）、被保險人（保險標的物）與受益人（最

終拿錢的人），透過會計與法律邏輯的排列組合，

能完美解決各種複雜的傳承需求與風險隔離。舉例

而言，若父母直接贈與現金予子女，該筆資金若未

獨立管理，實務上容易與婚後財產混同，致日後難

以證明其屬受贈之特有財產，而可能於夫妻剩餘財

產分配時產生爭議」。若能巧妙調整保單結構：由

父母擔任要保人負責扣款繳費、掌握實質主導權，

而以子女為被保險人，如此一來，整體金流在法律

與帳務上清清楚楚，這筆透過保單型態傳承下來的

家族財產，將會獲得完好的隔離保障。 

　近年來的司法實務判例與法院見解已有顯著改

變，市場上早已出現許多保單價值準備金被法院依

法強制執行的案例。為了避免誤導客戶並嚴格符合

法令規範，李崇舜強調，在進行資產守護規劃時，

絕對不能過度強調「灰色地帶的節稅」或「蓄意逃

避債務」。業務員與客戶的行銷與規劃邏輯，必須

徹底回歸保險的「本質與保障功能」唯有在法律允

許的框架下，將每一步結構做到合規、透明、可被

解釋，這張鎖在保險箱裡的保單，才能在風雨來臨

時，真正發揮照顧家庭、守護核心財富的防火牆功

能，成就圓滿的財富傳承。
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宋挺麗／保險規劃是先看清風險

結構做對 再談節稅
　將「全人生活」理念融入其獨特的銷售法則，宋

挺麗業務儲備協理主張「生活即工作、玩樂與專業

完美結合」。她深耕熱愛的運動圈，在與朋友打球、

旅遊的自然互動中交流生活資訊。在服務高資產客

戶時，她不盲目推銷，而是秉持「先看清風險、結

構做對，再談節稅」的合規思維，協助客戶透過保

單的黃金三角架構預留稅源並建構法律防火牆。宋

挺麗以自身活出「有錢又有閒」的典範，協助客戶

在合法合規的前提下，實現資產「給得準、拿得到、

守得住」的終極傳承目標，和她一起享受吃喝玩樂

退休人生。

破除節稅盲區

回歸「合理目的」的資產合規新思維
　在實務經驗中，高資產客戶在運用保險進行資產

規劃時，最常陷入三大致命誤區。首先，是「將保

險當成單純的避稅工具」，許多人誤以為只要將資

金轉入保單，就能徹底與稅務脫鉤，卻忽略了如果

資金移轉過於集中或時點過於敏感，依舊會被稅務

機關認定為規避稅負的蓄意安排。 

　近年來，國稅局頻繁引用「實質課稅原則」進行

嚴格審查，針對高齡、重病、躉繳、舉債投保等加

強查核。面對這樣的稅務環境，高資產族群的規劃

思維必須徹底翻轉，讓每一筆財富安排都回歸「合

理目的」與「可被解釋」。在平衡資產傳承需求與

合規節稅時，應採取三大因應策略：第一是「時間

與節奏分散」，應提早規劃，避免臨終前大額躉繳

或密集的短期資產移轉；第二是「確保資金來源合

理且可追溯」，必須具備清晰的財務邏輯與現金流

需求，而非單純為了節稅而套利；第三則是「讓工

具回歸功能本質」，保險的核心是風險管理與傳承，

唯有將保障、傳承、稅務三者全面整合，才是經得

起時間檢驗的正確做法。 

預留稅源與法律防火牆

打造資產安全的雙重防護網
　對於即將退休或已經步入退休階段的族群而言，

資產的穩定度與傳承的順暢度是最核心的兩大關

現任｜

永達保險經紀人 業務儲備協理

保險年資｜

6 年

得獎紀錄｜

4 屆美國 MDRT 百萬圓桌會員

宋挺麗 Profile
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鍵。許多人在規劃財富傳承給下一代時，往往忽略

了遺產稅的「現金流壓力」。在台灣，家族長輩傳

承下來的遺產，多數是房地產、股票或長期投資等

非現金資產，但法律規定遺產稅必須在期限內以

「現金」繳納 。如果事前沒有預留好充足的稅源，

子女在繼承時往往會面臨繳稅壓力的困境。這時，

保險工具便能發揮無可替代的「預留稅源」功能。 

　除了預留稅源，保險在資產守護上面臨的另一大

考驗，是當個人、家庭或企業面臨不可預期的債務

與財務風險時，保險箱裡的資產能否安全地保留下

來，並實質發揮照顧家人的功能。這時，保險契約

所建立的「法律防火牆」便成了關鍵。透過要保人、

被保險人與受益人分離的精準結構設計，保險資產

在法律上得以形成一個相對獨立的結構，當個人不

幸面臨債務訴訟或商業財務危機時，保險金在多數

情況下會直接給付給指定的受益人，而不會流入債

務清償的資產池中遭到凍結或挪用，讓理賠金百分

之百用於照顧家人，真正將長輩的「愛與責任」安

全地延續給下一代。  

精準配置黃金三角架構

成就全人生活的終極傳承
　在保單的實際規劃中，「要保人、被保險人、受

益人」這三角關係，實質上主宰了資產移轉是否合

法與順暢的關鍵命脈。資產移轉的最高境界不在於

買了多少保單，而在於這三者的配置是否符合「黃

金架構」。最理想的實務配置原則為：「要保人掌

控資產、被保險人承載風險、受益人直接取得資

產」。當保險事故發生時，理賠金將依契約直接給

付給受益人，完全避開了繁瑣且容易引發家族糾紛

的遺產分配程序，大幅提升了資產移轉的效率與隱

密性。然而，這套三角關係並非一成不變，在實務

上有兩大典型情境需要適時進行調整：一是基於「稅

務與法規考量」，在合法合規的前提下，微調要保

人與被保險人的組合以降低遺產稅風險；二是因應

「家庭結構改變」，如結婚、離婚、子女出生或企

業啟動接班傳承時，必須重新檢視並設定受益人，

確保資產能準確交付給對的人。 

　真正能夠經得起時間與法律考驗、撐得起「稅月

無憂」四個字的財富，必須同時具備三大核心特性 

：第一，是「法律結構明確」，透過受益人制度讓

資產歸屬清晰，徹底隔離遺產分配的爭議與不確定

性；第二，是「現金流確定性高」，完全不受外界

金融市場、景氣波動的影響，在家族最需要的時間

點必定能百分之百兌現 ；第三，則是「具備風險

隔離能力」，能在債務、婚姻或企業經營風險發生

時，與個人其他資產適度區隔，避免連動影響。當

一筆資產同時做到了「給得準、拿得到、守得住」

這三件事，它才真正有資格成為保險箱裡最重要的

資產，帶領整個家族走向心靈與財務皆圓滿的「全

人生活」境界。


