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挾
著五年以上的病媒防治專業，網羅各種場域

的實務經驗，楊壹荏打破業界經營模式，以

病媒防治經紀人的概念，成立承遠環衛有限公司，

提供免費的案場評估，為客戶量身媒合最頂尖的團

隊，專業解決社區、廠房、大樓、飯店、餐廳、住

家等各種領域的病蟲害問題，並且延伸至後續的病

媒蚊蟲防治的相關建議與保固服務，期許為每位客

戶的場域提供最貼近需求的服務，致力打造無蟲無

菌的安心環境。

職涯摸索期 累積創業養分
楊壹荏學生時期念著是電子材料相關專業，畢業

後為了家計，選擇擔任志願役，當了快 5 年的軍

人，從士兵一路晉升，以中士的身分退伍。由於對

本科專業不感興趣，楊壹荏一直在思考個人的職涯

規劃，退伍之後，他到媽媽客戶的公司幫忙，這位

客戶從事塑膠回收產業，透過側面了解，他發現這

產業的利潤非常可觀，於是決定待下來學習相關專

業與技術，經過一年多時間的了解，他發現這產業

的專業需要時間累積，他必須要學會判斷所有塑膠

的成分，這至少需要 10 年時間，而且還要準備非

常大的廠房，前期需要投入的資金成本非常龐大，

不符合他生涯規劃的時間成本，評估過後，毅然決

定轉換跑道。

楊壹荏的父親與母親都是保險業務員，離開塑

膠回收產業之後，他選擇到母親的身邊學習保險，

他開玩笑說：「我去當母親的司機！」其實，楊壹

荏原本對保險是排斥的，但父親在他當兵的時候中

風，躺著的十多年時間，醫療與照護費用全都靠保

險，前前後後大約領了１千多萬的醫療理賠，這段

經歷改變他對保險的看法，所以在自己對未來職涯

方向還未定調的時候，他選擇到母親身邊學習，是

陪伴、也是給自己一個試煉，在保險經紀人公司服

務這段時間，他從主管身上學到溝通與表達的技

巧，也理解了保險經紀人的真正精神，所有經驗的

累積都是未來一躍而起的養分。

文、攝影／洪詩茵   部分圖片／承遠環衛提供

承遠環衛有限公司 環境即刻救緩

楊壹荏 立志成為首位病媒防治經紀人

承遠環衛創辦人楊壹荏希望成為病媒防治經紀人，成為最佳服

務橋梁。
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認真學習 累積各場域防治經驗
保險經紀人的工作經驗，賦予楊壹荏

非常敏銳的市場觀察力，他開始思考，

什麼工作能夠長長久久？什麼工作不會

成為夕陽產業？在瀏覽各式各樣徵才資

訊之際，病媒防治公司的徵才訊息就這

樣抓住他的視線，「當時的我想著，蟑

螂、老鼠、蚊蟲等病蟲應該是永遠不會

滅絕的害蟲吧！加上我也不怕老鼠、蟑

螂之類的病蟲，不如試試看，就當多學

習一門專業技能！」

在各種因素及市場需求的考量下，楊

壹荏最後選擇到台灣本土公司「康庭環

衛」服務，當時康庭的業務以政府標案

及各類大樓為主，台北車站是他作業的第一個環

境，「那時候，康庭的作業屬於徒法煉鋼的模式，

我們進行噴藥作業是用手壓瓶，晚上八點到台北車

站，作業到凌晨四、五點，兩週執行一次。那時候

雖然很辛苦，但是這樣徒法煉鋼的模式卻也讓我學

到許多作業上的訣竅與細節。」

　後期，因為台北房租實在太高，基於經濟上的考

量，加上香港史偉莎集團台中分公司正好有現場作

業人員的職缺，讓他決定回到故鄉台中，史偉莎環

衛的業務範圍主要是飯店、餐廳之類的場域，而且

都是使用電動噴藥設備，在史偉莎 3 年時間，他學

習到許多餐廳與飯店等場域的作業訣竅，最後因為

不耐考核制度問題，他選擇了離開，也是因為這個

決定，讓他有機會到美商藝康集團服務，接觸到味

丹、泰山等食品大廠的作業環境。從康庭、史偉莎、

到藝康，楊壹荏累積了所有類型病媒防治場域的作

業經驗，這讓一直有著創業思維的他，意識到時機

成熟了。

用心服務 贏得口碑信任
成立環衛公司需要有專業證書，還要取得環衛

字號，在史偉莎服務的時候，楊壹荏就已考取【病

媒防治業專業技術人員】合格證書，他從保險經紀

人的概念獲得啟發，希望自己能夠成為一個優秀的

病媒防治經紀人，以他在病媒防治領域的專業與人

脈，達到「同業合作、異業結合」的共好優勢，幫

助客戶媒合最佳的病媒防治服務團隊。

楊壹荏細數職涯轉折，認真堅定的學習與創業信念堪為表率。

【病媒防治業專業技術人

員】合格證書。

承遠環衛服務證明。
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承遠環衛服務流程。

他進一步說明：「每家公司、每位作業人員都

有其擅長的領域，有的擅長除蟑、有的對付白蟻

特別有一套，至於我，則是對老鼠的習性非常了

解，總能找出牠們的藏身處，我特別喜歡和老鼠

鬥智。」

楊壹荏提及過去的服務經驗，他曾為新光三越

專櫃進行除鼠的服務，當時該專櫃總是會有老鼠

出沒，前面已經請二、三波作業人員做過勘查及

除鼠作業，卻始終無法根除鼠害，「我到專櫃之

後，根據老鼠的習性仔細觀察，最後發現冰箱後

面有一個洞，於是將冰箱移開，把洞擋起來，直

接杜絕鼠害的源頭，專櫃工作人員對我的作業非

常佩服，直對我說：『大哥，我從來沒看過像你

這麼細心檢查的人！』。」

挾著曾經服務於三家環衛公司的優勢，承遠環

衛除了病媒防治服務之外，也能擔任專案仲介的

角色，更能做到資源的整合，提供客戶最符合需

求的服務。楊壹荏解釋：「我對環衛公司及相關

作業人員的專長非常了解，有些客戶常常不知道

要怎麼和大公司洽談，或者是根本不知道自己找

哪一家廠商比較好，由我作為居中運作的角色，

能夠依照客戶的需求，集合出最適合的病媒防治

團隊，成為客戶端與環衛公司之間最好的溝通橋

梁。」

承遠環衛成立於今年（2023 年）3 月，楊壹荏

看好病媒防治產業的前景，病媒防治就是防止和

控制，這是源源不絕的市場，蟑螂至今仍然無法

滅絕，加上部落客爆料的事件頻傳，餐廳的環境

衛生未來一定會更加受到重視，不論是商家或大

樓，只要有進進出出，就會夾帶病媒，一定要定

期控制與保持，所以病媒防治的市場不會飽和，

也讓他更堅定走這條路。期許以服務贏得信任與

口碑，搭配良好的售後服務，以及合理的報價，

成為客戶最佳的病媒防治經紀人。 病媒防治現場作業過程。


