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0 年 光 陰、10 屆 MDRT， 永

達保險經紀人業務儲備處經理

張鈺崴，以會計專業與保險事業對

接，轉換學習的知識與經驗，憑著

一顆真誠的心及專業的服務，協助

客戶富足退休、富貴傳承。她表示：

「這 10 年是我人生中很特別的一

段時光，成長許多、學習許多，感

謝一路走來～家人、朋友、客戶的

支持與肯定，我將更加堅定地持續

往前行。」

開放性接納專業知識
	 大學就讀會計科系的張鈺崴，

畢業後也理所當然地進入家族經營

的會計事務所工作，由此來看，其

職業生涯似乎已經定調，為何會生

出保險這條職涯分枝呢？她笑著分

享，當時有一位好友在永達服務，

因為覺得她有需求，就跟她分享

退休規劃與資產配置的觀念，她認

真了解之後，發現非常適合部分客

戶的需求，於是報名參加永達舉辦

的財經課程，也領悟必須抱持開放

性的態度，接納不同領域的專業知

識，才能真正學到東西。

	 她進一步說明：「會計事務所的

工作是處理客戶帳務及稅務上的種

種事宜，不會連結到個人財務的層

面，也無法提供解決問題的工具。

張鈺崴 堅持做自己 
優雅行走保險路

專業 誠信 分享

期許以優雅身段經營保險事業的張鈺崴，在客戶的信任與支持下，以

10 屆 MDRT 終身會員證明 10 年的保險路沒有白費，未來，她將一

秉初衷，學習、精進、分享，協助更多客戶好友樂享未來！
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因為我的工作本身就和理財稅務相關，能與保險工

作產生極好的對接與連結效應，也發現結合保險工

作將能協助客戶解決一些個人的財務與稅務問題，

於是決定加入永達，提供客戶更全面性的服務。」

做自己 優雅行銷的訣竅
	 談及經營保險事業的態度，張鈺崴不忘提及母

親對她的提點，母親雖然尊重她的選擇，也認可學

習的重要性，卻不希望她成為一般人既定印象中的

保險業務員，這一點其實與她自己本身的價值觀不

謀而合，她也不喜歡過往保險業務予人的那種無形

壓力，期許藉由自身的專業價值，成為一個不給人

壓力、「優雅」行銷的保險業務。

	 「分享」是張鈺崴貫徹「優雅」行銷哲學的訣竅，

她也透露，其實她不太談自身的保險工作，但因為

認可保險機制在退休及稅務規劃上的優勢，她會與

客戶、朋友分享財稅知識及退休規劃的必要性，

加上她自己本身也透過保險進行退休規劃與資產配

置，更能發揮推己及人的影響力，就由日常交流中

的觀念分享與引導，潛移默化中讓觀念內化，當他

們有這方面的需求，自然而然就會向她尋求諮詢與

協助，圓滿她維持優雅保險身段的期許。

客戶支持成就 10 屆榮耀
	 從第 1 屆 MDRT 到達成 10 屆終身會員，張鈺

崴闡述箇中心境，當達成第 1 屆時，還不太相信自

己，認為只是剛好客戶有需求，沒想到在客戶的持

續加碼下，第 2 屆、第 3 屆…直到達成第 5 屆拿

到獎勵鑽石的那一刻，客戶的支持給了她訂定 10

屆目標的勇氣，「在為客戶規劃的初始，我都會提

供他們一個終極目標，當然在實際執行上不可能一

次到位，沒想到我的客戶都很相信我的專業規劃，

每當經濟能力到位，就會自動加碼。」誠信是最大

的無形資產，多年的分享與專業養成，建立起紮實

的信任基礎，助力她完成 10 屆榮耀。

	 一路走來，張鈺崴感謝母親帶她進入稅務的領

域，教導她「女人要經濟獨立自由」的思維，讓她

不斷學習、精進；感謝先生總是當她的第一個聽眾，

協助她向朋友開門分享；更感謝客戶的信任，持續

加碼支持。在永達 10 年，已陸續聽到客戶對她說

『還好有你的規劃』，這句話勝過一切，印證她一

路走來的價值。

張鈺崴 Profile

現任：永達保險經紀人業務儲備協理
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以誠感人者 人亦誠而應


